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	OBJETIVOS (Ao término da disciplina o aluno deverá ser capaz de:)

	Espera-se, que ao final desta disciplina, os discentes possuam conhecimentos sobre preparo de apresentações e exposição oral de trabalhos técnicos e científicos, projetos, aulas e realização de palestras. Com o aprendizado da oratória como ferramenta de comunicação, que vai além da linguagem falada, os discentes poderão ampliar o alcance de seus conhecimentos, uma vez que seu público-alvo poderá compreender melhor as mensagens transmitidas. Assim, serão capazes de aumentar suas chances de sucesso profissional.

	


	CONTEÚDO PROGRAMÁTICO (Título e descriminação das Unidades)

	Unidades
	Carga horária (horas/aula)

	Unidade 1 – Como falar bem em público
1.1. Importância no crescimento pessoal e profissional
1.2. Orientações quanto ao medo de falar em público
Unidade 2 – Gestos e Posturas para falar em público

2.1. Uso adequado dos gestos
2.2. Postura adequada em apresentações

2.3. Leitura e aplicação da linguagem corporal
2.3. Orientações quanto a roupas e acessórios
2.4. Potencialidades no uso das cores

Unidade 3 – A estrutura de uma apresentação
2.1.  Modelos de apresentação
2.2.  Distribuição da apresentação em tópicos
2.3.  Preparo da apresentação
Unidade 4 – Uso de recursos audiovisuais
4.1.  Elaboração de slides
4.2. Apresentação de slides
Unidade 5 – Técnicas de argumentação
5.1. Técnicas de negociação
5.2. Uso da emoção no processo de conquista dos ouvintes
5.3. Como não ser manipulado pelos outros
5.4. Princípios de liderança

	9
9
9
9
9
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	CRITÉRIOS DE AVALIAÇÃO DA APRENDIZAGEM

	A avaliação será composta de 10 apresentações orais, individuais, sobre tema previamente informado. Visando atribuir maior pontuação nas etapas posteriores, quando a bagagem de conhecimento do aluno estiver maior, as notas serão distribuídas da seguinte forma:
Apresentações 1, 2, 3, 4 e 5 = 5 pontos cada (subtotal = 25 pontos)

Apresentações 6, 7 e 8 = 10 pontos cada (subtotal = 30 pontos).

Apresentação 9 = 15 pontos.

Apresentação 10 = 30 pontos

Total = 25 + 30 + 15 + 30 = 100 pontos.

Obs.: caso o aluno não cumpra sua data de apresentação, e considerando seu direito de não estar presente em 25% das aulas, a pontuação da referida etapa será somada à da etapa seguinte. Logo, se faltar à primeira apresentação e vier apresentar a segunda, esta valerá 10 pontos, e assim, sucessivamente.


	EMENTA (Tópicos que caracterizam as unidades dos programas de ensino)

	Como falar bem em público: importância no crescimento pessoal e profissional, orientações quanto ao medo de falar em público; gestos e posturas para falar em público: uso adequado dos gestos, postura adequada em apresentações, leitura e aplicação da linguagem corporal, orientações quanto a roupas e acessórios, potencialidades no uso das cores; a estrutura de uma apresentação: modelos de apresentação, distribuição da apresentação em tópicos, preparo da apresentação; uso de recursos audiovisuais: elaboração de slides, apresentação de slides; técnicas de argumentação: técnicas de negociação, uso da emoção no processo de conquista dos ouvintes, como não ser manipulado pelos outros, princípios de liderança.
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